1. TRADERS´DREAMS – OPENING TITLES (1:45)

Jim Griffith („Griff“), Bildungs-Chef eBay   Welcome to ebay radio,(on) our number here is 8883270061, if you calling from outside the country you can dial us on 8586230102 and we are here to take your call.

Willkommen bei Ebay Radio (on) unsere Nummer ist 8883270061, wenn sie von außerhalb des Landes anrufen erreichen sie uns unter 8586230102. Wir sind bereit ihren Anruf entgegen zu nehmen.

Konrad Thurm, Existenzgründer; Borna, Sachsen  Nicht gekauft, gekauft..wo muss ich denn jetzt kucken Mensch?

Griff / Gregory  Gregory, welcome to ebay radio, what´s your question? – Let me say I´m very honoured to speak with such a living ebay legend.

Gregory, willkommen bei Ebay-Radio, wie lautet deine Frage? – Ich muss sagen, dass ich mich sehr geehrt fühle, mit solch einer lebenden ebay-Legende zu sprechen.

2. AUSWEGE (0.40)
Konrad Thurm
Die Situation ist ja nicht einfach. Und vor so einer Situation haben wir eigentlich auch noch nie gestanden. Es hat einen Karriereknick gegeben, sind aus einem gewöhnlichen Berufsleben mit Angestellten Verhältnis rausgeworfen worden und sind in einem Alter wo wir eigentlich keine Chance haben dort irgendwo wieder rein zu kommen, und haben uns doch etwas Zeit genommen um zu suchen was kann man aus so einer Situation machen. Und eBay, man hat schon gewusst dass es so was gibt aber wie es richtig funktioniert haben wir nicht gewusst. Das ist ja eben der Wahnsinn...

3. EVOLUTION (1.06)

Spike, Powerseller; Isle of Skye, Schottland  I collect coins. Nice coins. I can buy coins from all over the place. This is what i sold or bought. 646 items. I´ve got 100 % . Everybody´s happy with me... If you´re a dealer.. and i´ve been a dealer all my life, i buy and sell all my life .. you got to find an outlet-and here it is! There is no use having a shop. You don´t need a shop. There is 10 Million people registered with eBay in the UK. ) So even  forgetting  the rest of the world – if you have 10 Million people you can present your items to, you know, that´s fine. This is evolution. You either go with it, or you get left behind. I´m not a dinosaur. I go with it.

Ich sammle Münzen. Schöne Münzen. Ich kann Münzen von überall her kaufen. Das ist was ich gekauft oder verkauft habe. 646 Teile. Ich habe eine 100% Wertung. Alle sind glücklich mit mir...

Wenn du ein Händler bist... und ich bin mein ganzes Leben lang Händler gewesen, ich habe immer gekauft und verkauft.. dann musst du einen Markt finden - und hier ist er! Es macht keinen Sinn einen eigenen Laden zu haben. Man braucht keinen. 10 Millionen Menschen sind bei eBay in Großbritannien registriert. Selbst wenn man den Rest der Welt vergisst – wenn man 10 Millionen Menschen seine Ware präsentieren kann, was willst du mehr? Das ist Evolution. Entweder du machst mit, oder du bleibst zurück. Ich bin kein Dinosaurier. Ich mache mit.

4. SCHULUNG (0:55)

Trainerin eBay-Seminar  Was ist der Wert Ihres Artikels? Genau! Ein Artikel ist genau so weil Wert wie jemand anderer bereits ist dafür zu zahlen. Bei mir stehen 27 Gebote, bei Ihr steht – 0. Wer von uns beiden hat die bessere Kamera? Ich! Und außerdem wenn ich diese Kamera gewinne, habe ich natürlich den ..ah! Triumph, dass ich über 27 anderen Interessenten triumphiere. EBay ist eine von bekanntesten und beliebtesten Marken. Wenn Sie dieses Loho haben, zum Beispiel auf dem Frontfenster , dann ist das schon etwas…Wenn Sie es hier nicht schaffen, schaffen Sie es hier auch nicht. Das heißt hier dass Sie hier hart arbeiten müssen um das Ziel hier zu erreichen…

5. ALIBABA (0:36)

Porter Erisman, Pressechef Alibaba; China  eBay has never had a real competitor. So for us it´s like a sport, ist like playing against Michael Jordan. There is a saying in Chinese: Know yourself and know your competitor. We know ourselves and we know eBay. eBay knows itself but they don´t know us.

Ebay hatte niemals einen richtigen Konkurrenten. Für uns ist es ein Sport. Wie ein Spiel gegen Michael Jordan. Es gibt ein chinesisches Sprichwort: Kenne dich selbst und kenne deinen Konkurrenten. Wir kennen uns und wir kennen eBay. eBay kennt sich selbst aber sie kennen uns nicht.

6. BUY IT NOW! (0:36)

Ruben, Macario, Töpfer; Mata Ortiz, Mexiko  Mira, aquí comenzó de 22 dólares y aquí se vendió en 1450. Eso deberíamos ganarnos nosotros directo, desde aquí de Mata Ortiz. Así sí tendríamos dinero! – Claro..1200! – 1700! – “Buy it now“, qué significa eso?

Schau, das hier hat bei 22 Dollar angefangen, und wurde für 1450 Dollar verkauft! Das könnten wir verdienen wenn wir direkt verkaufen! Dann hätten wir Geld! – 1200! – 1700! – „Buy it now“, was heißt das?

7. EBAY LIVE (0:40)

Griff  Moose poop earrings! The original price was $8,99. Tell me – were they sold or not sold? – Sold! – Right! And in fact I’m the buyer and I’m wearing it right now… Yes and the next sight of the map is an mind reading machine. Was it sold or not sold? If you said „sold” you’re correct: it was sold for 710 Dollars with 23 bids

Ohrringe aus Elch-Köddeln! Der Startpreis lag bei 8,99$. Sagt mir: Wurden sie verkauft oder nicht verkauft? – Verkauft! – Richtig! Und ich bin der Käufer. Ich trage sie gerade... Und der nächste Artikel ist eine Maschine zum Gedanken lesen. Wurde sie verkauft oder nicht? Wenn Sie “verkauft” gesagt haben, lagen Sie richtig: Sie wurde für 710 Dollar verkauft, 23 Gebote!

8. JACK MA (0:57)

Jack Ma, Alibaba-Gründer; China  eBay will die Welt erobern. Ich nicht! Wir wollen Werte schaffen. Sie denken, Geld löse alle Probleme. Sie könnten den Markt kaufen. Sie glauben zu sehr an ihr Motto. Sie glauben zu sehr an sich selbst. Sie wollen einfach die Fakten nicht sehen. Die Welt ändert sich. Sie sollten sich selbst hinterfragen. Wir werden sehen. Das Leben wird schwer für sie werden. Wenn wir kämpfen, dann tun wir das mit einem Lächeln. Sie sind immer so Ernst. Aber sie haben ein richtig gutes Team. Ich habe großen Respekt vor ihrer Strategie, ihrem System und ihrem Motto. Leider waren sie zu früh. Sie wollen sich einfach nicht ändern.

eBay wants to conquer the world. I don`t want to conquer the world, We want to create  values for the world They think, money solves all problems. They can buy the market. I think they believe on their motto too much. They believe in themselves too much. They don`t want to see the facts. Everything is changing, every day is changing. They should adjust their way of thinking. Yea, we will see life is getting tough for them. When we fight, we fight with a smile. They`ve very tough  looks. But they have a great team. They do have a great team. I should agree .. and I respect their strategy, their process, their system and their motto. Unfortunately, they may be come here too early, they don`t wanna change.
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